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Solvency I1. 11 90% del mercato assicurativo italiano giudica «eccessivo il carico di nuova regolamentazione

Ania: moratoria sulle nuove norme
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mm Una moratoria di tre anni
perlemanazione dinuovenor-
me sul mercato assicurativo, di-
verse da quelle connesse all’ap-
plicazione dell'accordo euro-
peo Solvencyz. E la richiesta

dell’Ania, I’'associazione delle

imprese assicurative, contenu-
tainunaricercasuicostieibe-
nefici della regolamentazione
per il settore, presentata a Ro-
ma. La moratoria richiesta non
¢ totale: ben vengano, secondo
le compagnie, le norme finaliz-
zate allasemplificazione e quel-
le di «riconosciuta emergen-
za».Dallaricerca,realizzata in-
sieme alla American Chamber
of Commerce in Ttaly, emerge
cheoltre il 909% del mercato as-
sicurativo italiano giudica «ec-
cessivoy il carico di nuova re-
golamentazione piovuta sul
settore nell'ultimo triennio,
mentre un’ampia maggioranza
del campione ritiene che I'at-
tuazione delle norme sia stata
superiore in quest’arco di tem-
porispetto aglianni passati. Se-
condo il presidente dell’Ania,
Aldo Minucci, «non ¢’¢ un pre-
giudizio verso la regolamenta-
zione, ma ce un tipo di regole
che incide positivamente e
un'altro che inserisce pesanti
vincoli burocratici con ritorno
solo di maggiori costi». Minuc-
ci si riferisce, in particolare,al-
la regolamentazione seconda-

ria spesso «pignola, eccessiva,
burocratica, fastidiosay. Per il
presidente dell’Ania il legisla-
tore dovrebbe invece, prima di
varare una norma, «correlare
gliobiettivichesiponeconico-
sti che questa comportax. Inol-
tre ¢ indispensabile applicare
il principio di proporzionaliti
per non creare un danno «alla
competitivita del sistema italia-
no» nei confronti degli assicu-
ratori di altri paesi. Nel corso
della tavola rotonda seguita al-
lapresentazione delrapporto, i
rappresentantidell’associazio-
ne degli assicuratori hanno poi
ribadito le loro perplessita sul-
la disposizione del decreto-
Competitivita che, pur preve-
dendo la possibilita per le assi-
curazioni di erogare finanzia-
menti direttialle imprese, stabi-
lisce che, in pratica, i prendito-
ridei finanziamenti siano scel-
tidallebanche. Unadisposizio-
ne che secondo il consigliere
dell’Tvass Alberto Corinti ¢ op-
portuna, perché tiene conto
del fatto che «nessuno puo dire
cheinmediail settore assicura-
tivo italiano oggi sia attrezzato
a fare credito». Ma per il capo
della segreteria tecnica del mi-
nistero dello Sviluppo, Stefano
Firpo, in sede di conversione
del decreto questo vincolo po-
trebbe forse essere reso meno
rigido.
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