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Alle imprese ['8,5% degli investimenti - Rossi (Ivass): la tecnologia & un’opportunita

Assicurazioni: Pmi e welfare
per battere i tassi sottozero

Farina (Ania): compagnie ponte tra famiglie e aziende

mm Nell'era deitassidi interesse negativi
lecompagnieassicurativesonoallaricer-
cadi rendimenti pit1 ricchi. Percio guar-
dano agli investimenti in Pmi (oggi solo
all'8,5%) ma anche all’offerta di servizi

Assicurazioni, focus su Pmi e welfare

A caccia di rendimenti su asset class diverse - Farina (Ania): compagnie ponte tra famiglie e imprese

Ruolo nel Paese
Il comparto attira il 15,5% del risparmio
delle famiglie italiane, circa 650 miliardi

LATRASFORMAZIONE
Candia: «Lo scenario
cispingea diversificare gli
investimenti» - Santoliquido:
benei«nuoviservizimasu un
core business solido»

nel welfare, per intercettare nuoviricavi,
L'obiettivo & fare delle compagnie «un
ponte tra famiglie e imprese» ha detto la
presidente dell’Ania, Farina.  » pagina3

Forza patrimoniale
Ania: settore «in buona salute
con un indice di solvibilita al 230%»

LOSCENARIO

Oggi I'8,5% dei

740 miliardi diinvestimenti
del settore assicurativo

é destinato ainfrastrutture,
Pmiestartup
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= [e compagnie assicurative
come «un ponte tra il rispar-
mio delle famiglie e il sostegno
all’economia reale». E cosi che
il presidente dell’Ania, Maria
Bianca Farina, ha interpretato,
intervenendo al19° Annual As-
sicurazioniiniziato ieri a Mila-
no, il ruolo che il settore dovra
giocare nei prossimi anni per
favorire la crescita del paese
attraverso il sostegno all’im-
presa. «Possiamo e dobbiamo
fare di pili», ha sottolineato il
numero uno dell’associazione
degli assicuratori.

A oggi, stando ai dati pil1 re-
centi,il compartohaunacapaci-
tadiinvestimento di 740 miliar-
di, circa il 40% del pil italiano, e
di questo pil1 0 meno I’8,5% vie-
ne veicolato su infrastrutture,
Pmi e startup. La cifra, poco pilt
di 60 miliardi, € importante ma
potrebbe essere ancora pil1 ro-
tonda. Ed & proprio questo I’au-
spicio del presidente Farina.
Complice, peraltro, un quadro
generale dove le compagnie,

dal 1980 monitoraggio media

stante la persistente dinamica
dei tassi bassi, sono comunque
alla ricerca di investimenti che
offrano rendimenti. Perché cio
avvenga, ovviamente, deve es-
serciunquadronormativofavo-
revole. Einmerito, il presidente
Farina,non hamancato disotto-
lineare che impegnarsi nelle in-
frastrutture alle volte portaaun
forte assorbimento di capitale,
pariinalcunicasiaquanto inve-
stito.Diquilarichiestadiunare-
golamentazione chenonfrenile
ambizioni delle assicurazioni.
L’esperienza dell’Aim, per
esempio, peroraestatapositiva.
Anche se lattenzione deve es-
sere alta: «Ci sono 87 aziende
quotate ediquesteil 759 nell’ul-
timo periodo ha incrementato
le quotazioni del 57%». Un bal-
z0o notevole che richiama per
forza alla cautela. Ecco perché
la speranza € che possa essere
«ampliato lo spettro degli as-
set» a disposizione.

Tanto pit ora che, come det-
to, le societd sono a caccia di
rendimenti. «Lo scenario ci

spinge a investire in asset class
diverse», ha sottolineato il
country ceo di Zurich Italia, Ca-
millo Candia. Al punto che sta
tornando la passione per il mat-
tone. All’interno di questo sce-
nario si sta compiendo, tra I’al-
tro, una sorta di rivoluzione co-
pernicana del modello di busi-
ness delle compagnie.
L’evoluzione tecnologica cosi
come il freno alla crescita dei
premi ma anche un nuovo ap-
proccio al cliente, sta portando
le societa a rivalutare il proprio
ruolo cercando di spostare o
quantomeno affiancare all’atti-
vitd delle polizze tradizionali
una forte componente di servi-
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zio. «L’offerta deve essere pili
rotonda» ha sottolineato I'am-
ministratore delegato di Gene-
rali Ttalia, Marco Sesana. E que-
sto anche per intercettare una
fonte nuova di ricavi, quale pud
essere quella del mondo del
Welfare. Alivellodipensioniin-
tegrative solo 8 milioni di italia-
ni si sono gia attrezzati per af-
frontare il proprio futuro pen-
sionistico.Poco, ma certamente
dipitdichisiedotatofinoadog-
gi di una copertura sanitaria in-
tegrativa.Soloil 29 delle presta-
zioni oggi viene intermediato
dalle compagnia e questo seb-
bene il servizio sanitario nazio-
nale ormai riesca a far fronte al
75% dellerichieste controil 9o%
didieciannifa.llgap dacolmare
dunque & enorme. Per questo,
come ha spiegato Maurizio
Cappiello, direttore generale
Poste Vita e amministratore de-
legato Poste Assicura, «sidovra
passare da prodotti pre-confe-
zionatiaunasortadilibreriadel-
le garanzie», che evidentemen-
te risponda alle esigenze speci-
fiche del cliente. Perché, come
ha aggiunto Leonardo Felician,

Raccolta premi e redditivita

amministratore delegato di Ge-
nialloyd, va comunque sempre
tenuto conto dell’interlocutore:
«I servizi devono essere rile-
vanti» per il sottoscrittore, per
questo € cruciale «una corretta
segmentazionedel mercato».In
merito, ha spiegato Enrico San
Pietro, co-direttore generale di
UnipolSai, € fondamentale la
«tecnologia, poiché impatta su
tutta la catena del valore asso-
ciata al cliente, dal pricing alla
procedura liquidativax». Utiliz-
zarealmeglioibigdata, dunque,
come ha sottolineato anche Lu-
caFilippone, direttore generale
di Reale Mutua, ¢ un tassello
cruciale: «non foss’altro perché
ormai Amazonhagia cambiatoi
comportamentidei clienti».

Detto cio, «il discorso dei ser-
vizi € valido se innestato su un
core business solido», ha chio-
sato Alessandro Santoliquido,
amministratore delegato e di-
rettore generale Amissima.
Quel che e sicuro é che ladiver-
sificazione delle fonti di ricavo
con lanuova frontiera del Wel-
fare é gia una realta nel mondo
assicurativo.
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SINTESIVISIVA

Camillo Candia Maurizio Cappiello Leonardo Felician

Direttore Generale Pc Head of P&C Insurance Products Allianz Italia

Country CEO
Amministratore Deleg Poste Assicura CEO Genialloyd

Zurich [talia

Luca Filippone Enrico San Pietro Alessandro Santoliquido

Direttore Generale Deputy C al Manager General Insurance Amministratore Delegato

lissima Assicurazioni e Amissima Vita

Il settore a confronto. |lavoridella primagiornata dell’Annual Assicurazioni del Sole 24 Ore
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